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material utilizado, mira las fotos de los trabajos, guarda fodos
los tickets de compra de material y haz que te recuerde de | k _
forma automdtica todos los mantenimientos. I

-
-

Seguro ’

Todos tus datos siempre disponibles a -

través de una conexién segura de Internet.
No pierdas los datos nunca.
Funcionamiento del tablet OFF-LINE.

Flexible

Personaliza el tipo de ordenes de trabajo, gestiona tu
cartera de clientes, marca tus politicas de precios, controla tu
margen y crea tu propio formulario para los mantenimientos.

Profesional

Aumenta fu calidad de atencién al cliente, impresién de ficket,
histérico de ordenes del cliente in-situ, captura de imdagenes del
frabajo a realizar o realizado.
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Te ofrecemos una amplia variedad de seguros

profesional accidentes  salud vehiculos auténomos  otros
(R.C. colectivo)

6 Poliza de Responsabilidad Civil obligatoria para ejercer tu actividad

6 Somos el mayor colectivo instalador: mejores condiciones y precios!

a Actividades: GAS - ELECTRICIDAD - FONTANERIA - RITE - PROTECCION CONTRA INCENDIOS - ETC.

6 Nuestros precios:

SEGURO DE RESPONSABILIDAD CIVIL GENERAL (POLIZA COLECTIVA) ;Tienes dudas?

SUMA ASEGURADA PRIMA TOTAL POR OPERARIO | PRIMA TOTAL POR OPERARIO 1 1
(Por siniestro y anualidad) | io10 |/ [4FRaE0 BELS) (Franguicia General 300€") Aql" EStﬂIﬂDS.

500.000€ 130,06€ 112,85€
900.000€ 164,58€ 147 61€
1.300.000€ 213,96€ 186,77€ Ivan Garcia
En horario de oficina a
*Se aplicardn Franquidias Especiales para los dafios a las conducciones subterrineas yfo aéreas tiempo completo
y los dafios a colindantes,
SEGURO DE RESPONSABILIDAD CIVIL ESPECIAL ELECTRICIDAD ** (PGLIZA COLECTIVA) 0
OPCION A OPCION B 91468 7251
SUMA ASEGURADA ext.111
(Por siniestro ) L8 1L 3.000.000€
SUMA ASEGURADA
(Por anualidad) 3.000.000€ 6.000.000€ @
PRIMA TOTAL
POR OPERARIO 68€ 78€ . seguro@asefosam.com
*® En cualquiera de las modalidades, la P.C). estd incluida sin ningun coste anadido. Sequros contratados a través de CSM, Comeduria de Sequros,
Franquicia: 300€ inscrita en la 0.G.5. n° J-148, con segquros de BLC.y

Caucitin seqin el art, 27 de a ley 26/2006,

8 mas informacion en: www.asefosam.com



EDITORIAL
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ASEFOSAM, LA SUMA DE (CASI) TODOS

uando en julio del ano 1977, unos

cuantos profesionales de la fontaneria

decidieron unirse y fundar una asocia-
cion empresarial para la defensa y represen-
tacion de sus intereses, probablemente nun-
ca imaginaron la dimension que aquel pro-
yecto llegaria a alcanzar.

Primero de manera de manera timida y después
de manera casi exponencial, aquel poco mas que
docena de profesionales, vieron como la asocia-
cion que habian alumbrado, engrosaba sus fi-
las con nuevos companeros que decidian unir-
se para, juntos, tener una voz ante la Administra-
ciony el resto de agentes del sector y dotarse de
diversos servicios que contribuyeran a facilitar el
desarrollo de sus negocios.

Transcurridos cerca ya de cuarenta afos, y
pese a haber sufrido una dura crisis economi-
ca, son casi 2.000 las empresas del sector de
las instalaciones y la energia que hoy integran
ASEFOSAM.

La diversidad de actividades y perfiles y nues-
tra voluntad de prestar un servicio cada vez mas
profesional, especifico y personalizado, nos ha
llevado, desde hace ya unos anos, a llevar a cabo
una labor de modernizacion, actualizacion y seg-
mentacion de la base de datos de empresas aso-
ciadas

Este trabajo empezo con la implantacion de un
software para la gestion de las relaciones con los
clientes (CRM) en el afio 2009 y poco a poco fui-
mos personalizando, analizandoy segmentando
a todas las empresas asociadas a Asefosam.

A dia de hoy este trabajo nos permite conocer
mejor a las empresas que conforman Asefo-
sam y sus necesidades, y esto hace que poda-
mos ofrecer servicios mas especificos segun el
tipo de empresa, y nos muestra que somos un
colectivo muy amplio, en el que pueden iden-
tificarse distintos subsectores en atencion a la
actividad principal de las empresas que lo in-
tegran.

En la actualidad conviven en ASEFOSAM empre-
sas constituidas por un auténomo —en muchos
casos con algun empleado—con pequenas y me-
dianas empresas, e incluso grandes empresas
con cientos de trabajadores.

Al mismo tiempo, ASEFOSAM aglutina a profe-
sionales y empresas cuya actividad esta dirigi-
da prioritariamente al cliente domeéstico, jun-
to a aquellas otras que han hecho de los ser-
vicios a las Administraciones Publicas, a las
Comunidades de Propietarios, a las grandes
corporaciones y empresas energéticas, o inclu-
so a empresas instaladoras, su principal fuen-
te de facturacion.

Igualmente, por razon de su linea de negocio, po-
demos encontrar a aquellas que se dedican a la
fontaneria o el gas, a otras dedicadas prioritaria-
mente a la calefacciéon o a la climatizacion, otras
dedicadas a la electricidad y las telecomunica-
ciones, aquellas que se dedican a la proteccion
de incendios o al frio industrial y aun, entre to-
das ellas, podemos distinguir las que se dedican
prioritariamente a la instalacion y quienes lo ha-
cen fundamentalmente al mantenimiento de
instalaciones o incluso a la distribucion y venta
de material; y asi podriamos seguir desgranando
particularidades y subdivisiones que hacen que
en Asefosam estemos (casi) todos. Y decimos
casi todos porque siempre nos quedaran retos
que afrontary empresas que sumar.

En definitiva podemos afirmar que hoy Asefo-
sam es una gran Asociacion que representa a di-
ferentes colectivos que necesitan de servicios di-
ferentes y especificos, al estar formados por em-
presas diferentes con necesidades distintas pero
que tienen en comun ser EMPRESARIOS DEL
SECTOR DE LAS INSTALACIONES Y LA ENERGIA,
que tienen en ASEFOSAM su casa, su punto de
referencia, donde acuden a satisfacer sus nece-
sidades de asesoramiento, gestion o formacion,
y que reconocen en esta Asociacion un interlo-
cutor eficaz ante el resto de agentes del sector,
cumpliendo con su mision en la sociedad y el fin
para el que fue creada.

-

www.asefosam.com
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NOTICIAS ASEFOSAM

Entrevista a D. CARLOS LOPEZ JIMENO

" | ElDirector General de Industria, Energia y Minas de la Comunidad de
» | Madrid, D. Carlos Lopez Jimeno, trata sobre las iniciativas y proyectos

que se desarrollaran en estos proximos anos desde su Direccion General

Asefosam
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Sr. L. Jimeno, jcuales van a ser los puntos
cardinales que guien estos préximos
cuatro afios su Direccién General?
Las competencias que tiene atribuidas la Di-
reccion General de Industria, Energia y Minas
(DGIEM) estan vinculadas a actividades muy he-
terogéneas, que incluyen desde explotaciones
mineras hasta la evaluacion de la eficiencia ener-
gética de edificios, con unos cometidos en cada
una de ellas también muy dispares, que irian
desde la inspeccion hasta la promocion. Ahora
bien, en todos estos campos y cometidos las li-
neas que guian la actuacion de la DGIEM son las
mismas:

1. La primeray mas importante es garantizar la
seguridad de las personas, bienes y el medio
ambiente.

2. Lasegundaesimpulsar la actividad econdmi-
ca generadora de empleo en los sectores de la
mineria, industrial y energético en la region.

3. Y la tercera, relacionada con las otras dos, es
cumplir con estos cometidos de manera efi-
caz y eficiente, mediante un uso racional de
los recursos publicos.

Entrando en cada una de las grandes areas de
esta Direccion General se podrian senalar los si-
guientes asuntos clave en la siguiente legislatu-
ra de los temas de interés para los asociados de
ASEFOSAM:

Plan de gasificacion de Poligonos
Industriales

La Direccion General de Industria, Energia y Mi-
nas puso en marchaen elano 2012 un plan para
conseguir que los empresarios del sector indus-
trial dispongan de informacion sobre las mejo-
res practicas encaminadas al ahorro y eficiencia

energética de sus equipos y, ademas, poner a su
disposicion incentivos para la mejora de la efi-
ciencia de equipos de produccion de calor.

Gracias a este plan se han identificado, entre
otras, varias actividades econémicas, como pa-
nificadoras o talleres de pintura de vehiculos,
en los que la sustitucion del gaséleo por gas na-
tural resulta de gran rentabilidad. El objetivo
para estos proximos anos es extender estas ac-
tuaciones a nuevas actividades, asi como a las
nuevas areas de distribucion de gas natural.

Plan renove de salas de calderas

Del parque de edificios de la Comunidad de Ma-
drid, mas del 50% existian antes de que a par-
tir de 1980 se extendiera masivamente el sumi-
nistro de gas natural a la region. Estas construc-
ciones, estructuralmente solidas, permaneceran
en el tiempo, con lo que se hace necesario in-
centivar su adecuacion a la nueva sensibilidad
de ahorro y eficiencia energética. Por tanto, el
Plan se orienta a estos edificios en los que el gas
natural no era una alternativa cuando se cons-
truyeron, pero que en el momento actual debe
considerarse como opcion para su demanda de
energia, en los que la obsolescencia de las insta-
laciones de calefaccion hace necesario acometer
su actualizacion

Gas natural para automocion

En la Comunidad de Madrid, el sector trans-
porte supone mas del 50% del consumo total
de energia final con la particularidad de que el
95,9% de la demanda se atiende por derivados
del petréleo. El gas natural debe mejorar su po-
sicion dentro del abastecimiento energético de
este sector dado que su utilizacion requiere la
misma tecnologia madura y contrastada que



En condensacion y bajo NOx Junkers tiene &
la caldera mural para cualquier instalacion.
Maxima eficienciay ahorro en agua caliente y calefaccion.

Tecnologiay facilidad de instalaciéon al maximo nivel.
Condensacion y Clase 5 en todos los modelos.

Las calderas murales de condensacian Cerapur de alta eficiencia energética son la
mejor solucion para calefaccion y a.c.s., son compatibles con energia solar y cuentan
can la mas amplia gama de termostatos y controladores modulantes que aumentan el
rendimiento de la instalacidn, hasta el 109% lo que permite ahorrar hasta el 30%en la
factura del gas

Junkers completa su gama con modelos convencionales y de bajo NOx con gran
variedad de potencias, ahora con dimensiones mas reducidas gue facilitan la instalacion
y son respetuosas con el medio ambiente.

www.junkers.es
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utilizan los motores de gasolina, pero generando
menos emisiones contaminantes (con respecto
al gasoleo, las emisiones de CO, en un 25%, las
de NOx en un 80%, las emisiones de particulas
enun 95 %y las de SOx en un 100%)

Por todo ello, la Comunidad de Madrid fomenta-
ra las alternativas del gas natural en el transpor-
te, tanto publico como privado, en la Region, con
objeto de favorecer la introduccion de esta solu-
cion menos contaminante, mas eficiente y eco-
nomica, tanto en soluciones de carga de vehicu-
los en estaciones, como en sistemas de carga en
edificios y particulares.

{En qué se basara el Plan Energético

de la Comunidad de Madrid? ;jcuales
seran las actuaciones en relacién a la
implantacion de energias alternativas
como la generacion distribuida,
geotermia o autoconsumo?
El Plan Energético de la Comunidad de Madrid
para el horizonte del afio 2020 se elaborara con
la premisa fundamental de la sostenibilidad, in-
cluyendo dentro de ese concepto la sostenibili-
dad econdémica.

Es decir, las medidas que se contemplaran en
el plan buscaran un uso adecuado de los recur-
sos energéticos, con la premisas principales de
reducir la dependencia de los combustibles fo-
siles y la emision de contaminantes atmosferi-
cos. Ahora bien, para que se incluyan en el plan
las medidas deben garantizar una rentabilidad
econémica minima que las haga viables y per-
durables.

En relacion con la implantacion de energias al-
ternativas, de acuerdo con lo expuesto anterior-
mente, el Plan contemplara establecer un mar-
co que reduzca las trabas al aprovechamiento de
las fuentes de energia disponibles en nuestra re-
gion, que desgraciadamente son muy limitadas.
En ese sentido, la reduccion de la dependencia
de los combustibles fosiles en la generacion de
calor en la edificacion sera una de las principales
medidas a adoptar.

El potencial de ahorro de energia en la renova-
cion de los sistemas de calefaccion en los edifi-

NOTICIAS ASEFOSAM

cios existentes es muy alto, de manera que siste-
mas de alta eficiencia como las bombas de calor
olos sistemas de microcogeneracion deberan ju-
gar un papel importante.

En los edificios de nueva planta la actuacion
principal, de acuerdo con la regulacion vigente,
sera la reduccion de la demanda y consumo de
energia no renovable. De este modo, para cum-
plir con los requisitos normativos los edificios se
deberan concebir desde el binomio consumo/
generacion de energia, siendo de nuevo la gene-
racion de calor y frio el sistema en que habra que
realizar el mayor esfuerzo al ser el responsable
de mas de la mitad del consumo de energia de
los edificios.

ASEFOSAM fue pionera junto con la
Direccion General de la que usted es
titular vy la Fundacion de la Energia de

la Comunidad de Madrid en desarrollar
diferentes Planes Renove ;Qué balance
hace de ellos? ; Qué nuevos Planes se
acometeran en los préximos afios?
El balance de los planes renove puestos en mar-
cha durante los ultimos afos puede calificarse
de muy positivo, aunque hay aspectos suscep-
tibles de ser mejorados desde la experiencia ad-
quirida y, ademas, se debe reconocer que para
determinadas actuaciones de cierta compleji-
dad este modelo de incentivo no resulta el mas
adecuado.

A modo de ejemplo podemos considerar el Plan
Renove de Calderas de Condensacion. Antes de
la puesta en marcha de este plan la ciudadania
desconocia completamente esta tecnologia y
también se debe reconocer que buena parte de
los profesionales del sector recelaban de ella por
desconocimiento. Gracias al plan, en menos de
cinco anos, se ha renovado casi el 10% del par-
que de calderas domésticas murales haciendo
uso de latecnologia de condensacion, con el con-
siguiente ahorro de energia y reduccion de emi-
siones contaminantes, sobre todo oxidos de ni-
trogeno. Pero adicionalmente se ha conseguido
un objetivo mas importante todavia, que no es
otro que la ciudadania conozca y no desconfie
a la hora de hacer uso de esta tecnologia que le
permite conseguir un ahorro econdémico.
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Enla DGIEM ya se estan identificando otras solu-
ciones tecnologicas eficientes, eficaces y fiables
que requieren del apoyo de la administracion
para que sean conocidas por parte de los ciuda-
danos, de forma analoga a lo que se ha venido
haciendo en anos precedentes.

En Madrid alin no se ha implantado

la tramitacion telematica para la
legalizacion de instalaciones. ;Prevé que
puedaponerseenmarcha?
Esa es una afirmacion que no se ajusta a la reali-
dad. El registro de las instalaciones cuya gestion
mantiene la DGIEM, de acuerdo con lo que pre-
vé |a Ley de acceso electronico de los ciudadanos
a los Servicios Publicos, se puede realizar en to-
dos los casos por via telematica. No solo eso sino
que en otros procedimientos diferentes del re-
gistro de instalaciones se ha apostado decidida-
mente por la tramitacion electronica, de manera
que por ejemplo en el procedimiento de inspec-
cion periddica de eficiencia energética de insta-
laciones térmicas se ha habilitado un sistema
exclusivo de comunicacion telematica, en el que
todas las comunicaciones se realizan por esa via.

Otra cuestion es la tramitacion telematica de de-
terminados registros cuya gestion se encuentra
externalizada en Entidades de Inspeccion y Con-
trol Industrial, asunto sobre el que también se
esta trabajando pero que requiere de un trata-
miento diferenciado al afectar a entidades priva-
das.

En 2010, con motivo de la entonces
recién aprobada Ley Omnibus, le
preguntabamos por la desaparicion

de los carnets profesionales para
alinearnos con Europa. ;Cree que

nos alinearemos también en este
sentido con nuestros colegas
europeos implantando un nuevo

tipo de empresa MULTIPRO, es

decir, empresas multi-profesionales,
multi-productos, con mayor tamaiio

y capaces de ofrecer soluciones y
servicios integrales a sus clientes?
En general, en un mercado cada vez mas com-
petitivo, las empresas en general deberan buscar

| | | | Revista Informativa ASEFOSAM

sinergias y alianzas de tal manera que adquieran
un tamano que les haga ganar en competitivi-
dad. Por tanto, las empresas instaladoras y man-
tenedoras notendrian por qué ser una excepcion
aunque el modelo de gestion de una empresa y
su éxito dependera de cada caso particular.

ASEFOSAM ha lanzado recientemente

la aplicacion para moéviles Reparahogar

v la web www.necesitounfontanero.

es, destinadas a los usuarios finales,
totalmente gratuitas y con empresas
Premium de Asefosam (empresas

que han firmado el cédigo ético de la
asociacion y estan adheridas al sistema
de arbitraje de consumo). ;C6mo valora
estainiciativa?
La DGIEM trabaja para asegurar que las empre-
sas instaladoras y mantenedoras cumplan con
las condiciones reglamentarias que les resultan
de aplicacion, entre las que no se encuentra la
calidad de la atencion al cliente.

Asi, pese a que los ciudadanos demandan que
laadministracion asegure que las empresas ha-
bilitadas ofrezcan profesionalidad y buen servi-
cioal cliente, la DGIEM carece de competencias
para realizar esa tarea, que recae en los meca-
nismos de defensa de los derechos de los con-
sumidores y en la justicia ordinaria. Por tanto,
cualquier iniciativa privada que pretenda com-
plementar |a tarea de los organismos de defen-
sa de los derechos de los consumidores para
atender esa demanda de la ciudadania debe
calificarse como muy positiva.

&Y por ultimo, qué espera estos
préximos cuatro afios de la
colaboracion con ASEFOSAM?
En la DGIEM esperamos y contamos con el apo-
yo de ASEFOSAM pues compartimos los objeti-
vos principales que indicabamos en la prime-
ra pregunta: garantizar la seguridad y fomentar
la actividad economica generadora de empleo
de un modo eficiente, para lo que la colabora-
cion publico privada como la mantenida entre la
DGIEM y ASEFOSAM estos ultimos anos es una
de las herramientas mas eficaces.

www.asefosam.com
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Charo Pinilla

RESPONSABLE DPTO. ELECTRICIDAD ASEFOSAM
charo.pinilla@asefosam.com

SEFOSAM, acaba de instaurar esta nue-
Ava figura, la del Asociado Premium, que

supone un paso mas en la valoracion de
sus empresas asociadas.

Queremos mostrar un especial reconoci-
miento mediante esta figura y mediante el
distintivo asociado a ella a aquellas empre-
sas asociadas que han demostrado ser un
ejemplo de conducta al firmar el Cédigo Eti-
co de Asefosam y al adherirse al Sistema de
Arbitraje de Consumo de la Comunidad de
Madrid.

Con ello demuestran ser empre-
sas de confianza para la So-
ciedad y son garantes de
la profesionalidad que
todo cliente espera al
estar habilitadas to-
das ellas por la Di-
reccion General de
Industria, Energia y
Minas de la Comu-
nidad de Madrid en

las correspondientes
categorias y al dispo-
ner de un seguro de res-
ponsabilidad civil en vi-
gor, obligatorio para ejercer
su actividad.

Todas aquellas empresas aso-

ciadas que cumplan con estos requisi-

tos y que lo soliciten podran hacer uso

del mismo, de manera completamente gra-
tuita, pudiendo exhibirlo en sus presupuestos,
facturas, vehiculos comerciales de empresa, pa-
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ASOCIADO PREMIUM
=) DEASEFOSAM

Un elemento diferenciador frente a la competencia
y signo de prestigio frente a la Sociedad

gina web o cualquier otro soporte destinado a
fines profesionales (tarjetas de visita, sobres,
papel de cartas, senalética en la empresa etc).

El sello de calidad “Asociado Premium” esta
vinculado con el numero de asociado de Ase-
fosam y su uso es exclusivo de la empresa e
intransferible. Tendra caracter indefinido, so
pena que deje de incumplir alguno de los re-
quisitos establecidos.

Este proyecto se enmarca dentro de los objeti-
vos estratégicos que la Junta Directiva de Ase-
fosam se ha marcado en esta nueva legis-
latura, fomentando con esta figura
el sentimiento de pertenen-
cia hacia la “Comunidad
Asefosam”y demostran-
do nuestra influcien-
cia como lobby sien-
do referentes frente
a la Administracion
y organizaciones de
Usuarios y Consu-
midores.  Tratamos
de crear y difundir la
“marca Asefosam” para
que la Sociedad la identi-
fique con los valores que
promovemos para nuestras
empresas: confianza, garantia y
profesionalidad.

Para solicitar tu distintivo tan

solo tendras que rellenar una solicitud

que la podras solicitar a través de mail:

charo.pinilla@asefosam.com o descargando
de la web www.asefosam.com.



{UNETE AL SERVICIO!

Mas info en: marketing@asefosam.com
Ana Hermosilla

para buscar un profesionsl

Msefosam

La forma mas directa
de localizar un
instalador de confianza!

reparahogar es tu app gratuita e
para buscar profesionales =SS

en tu dispositivo movil

encuéntranos en: www.necesitounfontanero.es

Todas las empresas que conforman el servicio, estan adheridas al
Sistema de Arbitraje de Consumo de la Comunidad de Madrid y
han firmado el Cédigo Etico de Asefosam.



Alberto Duro
RESPONSABLE DPTO. FINANCIERO ASEFOSAM
contabilidad @asefosam.com

NOTICIAS ASEFOSAM

PREGUNTAS FRECUENTES
SOBRE GASES FLUORADOS

Con el objetivo de reforzar los servicios que ofrecemos
en ASEFOSAM a las empresas que os dedicais a la
climatizacion/frio industrial, hemos recopilado algunas de
las preguntas que mas realizais al Dpto. Fiscal sobre el

Impuesto e Gases Fluorados, para que os sirva de guia:
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Consulta: ;Qué se debe declarar exactamente
en los modelos cuatrimestrales 587 y el modelo
anual 586?

Respuesta: En el modelo 587 declarareis la tota-
lidad de ventas de gases fluorados efectuados
en el cuatrimestre correspondiente, estén o no
exentas. A la hora de cumplimentar las operacio-
nes de venta de gases fluorados que hayan resul-
tado exentas, estas las declarareis con Tipo Im-
positivo cero. Los plazos para presentar esta de-
claracion seran en los primeros 20 dias de mayo,
septiembre y enero de cada afo (los 15 primeros
siqueréis que la cuota a pagar sea domiciliada en
nuestra cuenta).

En el modelo 586 declarareis las operaciones de
venta, entrega o autoconsumo (utilizadas en
nuestras propias instalaciones/aparatos) que re-
sulten ser exentas o no sujetas, identificando los
datos identificativos de cada cliente (o los nues-
tros en el caso de autoconsumo), asi como la can-
tidad vendida o entregada. Estos datos deben
coincidir con los datos de operaciones exentas de-
claradas cuatrimestralmente en el modelo 587.

IMPUESTOS A APLICAR

Consulta: ¢Sobre el Impuesto de Gases Fluorados
se ha de aplicar IVA en nuestras facturas de venta?

Respuesta: S|, a TODOS los impuestos especia-
les se les aplica el IVA. La forma mas cotidiana de

comprobarlo es fijandose en cualquier factura de
electricidad, en la que se puede ver como el Im-
puesto Especial “Impuesto sobre la Electricidad”
se integra en la base imponible y por tanto se le
anade el IVA.

SERVICIOS PRESTADOS ENTRE
AUTONOMOS
Consulta: Si subcontrato parte de una obra a un
autonomo con CAF y este me factura a mi, que
también tengo CAF ;me ha de repercutir el im-
puesto sobre Gases Fluorados? ;Y si el autonomo
no tuviera CAF?

Respuesta: Si los dos disponéis de CAF, el autono-
mo no deberia de repercutir el Impuesto, ya que
seria una operacion exenta y deberia ser tu el que
le repercutiera el Impuesto a tu cliente final (en el
caso de que no se tratara de una operacion exen-
ta). Si el autdbnomo no tuviera CAF, le habran re-
percutido a €l previamente el Impuesto, por lo
que ya no has de repercutir tu el Impuesto al con-
sumidor final (el impuesto se repercute una tni-
cavez).

EXENCIONES
Consulta: ;Que tengo que poner en la factura
en el caso de que realice una operacion de ven-
ta exenta?

12. Exencion por venta de almacén a instalador
o venta entre instaladores con CAF.
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Operacion exenta del Impuesto sobre Gases
Fluorados en virtud del articulo 5.siete.1.a de
la Ley 16/2013, de 29 de octubre, por la que
se establecen determinadas medidas en
materia de fiscalidad medioambiental y se
adoptan otras medidas tributarias y finan-
cieras.

. Exencion por venta de gases fluorados para

ser incorporados por primera vez a un equi-
po nuevo.
Operacion exenta del Impuesto sobre Gases
Fluorados en virtud del articulo S.siete.l.d
de la Ley 16/2013, de 29 de octubre, por la
que se establecen determinadas medidas en
materia de fiscalidad medioambiental y se
adoptan otras medidas tributarias y finan-
cieras.

. Exencion por recarga de gas fluorado a un

equipo al que previamente se haya extraido
otro gas y se acredite haberlo entregado a un
gestor de residuos para su reciclado/destruc-
cion.
Operacion exenta del Impuesto sobre Gases
Fluorados en virtud del articulo 5.siete.1.f de
la Ley 16/2013, de 29 de octubre, por la que
se establecen determinadas medidas en
materia de fiscalidad medioambiental y se
adoptan otras medidas tributarias y finan-
cieras.

4. Exencion del 95% por venta de gas fluorado

a centro de formacién reconocido con fines
exclusivamente docentes.
Operacion exenta del Impuesto sobre Gases
Fluorados en virtud del articulo 5.siete.2 de la
Ley 16/2013, de 29 de octubre, por la que se
establecen determinadas medidas en mate-
ria de fiscalidad medioambiental y se adop-
tan otras medidas tributarias y financieras.

ALTAS/BAIAS
Consulta: ;Cual es el plazo y los tramites para
solicitar el alta o la baja del codigo CAF de gases
fluorados?

Tanto el alta como la baja se han de presentar en
el mes de diciembre del ano anterior a que surta
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efecto (es decir, en diciembre de 2.015 para que
surta efecto a partir del 1 de enero de 2.016).

En el caso de vuestra empresa sea de reciente
creacion o hayais comenzado recientemente la
actividad relacionada con gases fluorados, ten-
dréis el plazo de un mes desde |a declaracion cen-
sal de alta. Pasado este plazo, deberéis esperar al
mes de diciembre como en el caso anterior.

En el caso de baja en el censo para 2.016, debéis
presentar a la oficina gestora durante el mes de
enero un inventario de existencias de gases fluo-
rados a 31 de diciembre, presentado una autoli-
quidacion por las cuotas de dichas existencias,
pero valoradas a tipo impositivo de 2.016, no del
afio en que fueron compradas (es decir, como la
baja se produce en 2.016 y se pasa a ser consu-
midor final, es como si la compra la hicierais en
ese momento y os hubieran repercutido el gas al
comprarlo en la tienda).

En el caso de alta en el censo para 2.016 se debe-
ra presentar a la oficina gestora durante el mes de
enero un inventario de existencias disponibles de
gases fluorados a 31 de diciembre, pudiendo pre-
sentar una solicitud de devolucion de las cuotas
soportadas por dichos gases fluorados.

Por ultimo, recordad que en ASEFOSAM dispo-
nemos del servicio de gestoria para poder lle-
varos la contabilidad, impuestos, laboral... asi
como la realizacion de impuestos concretos si
no queréis cambiar de gestoria pero la vuestra
no conoce alguin impuesto en concreto.

Para cualquier consulta fiscal o sobre el ser-
vicio de gestoria que querais realizarme, es-
taré encantado de atenderos a través de nu-
mero de teléfono 91.468.72.51 (extension
121) o de la direccion de correo electronico
alberto.duro@asefosam.com

www.asefosam.com
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¥ DESCARGATE YA "FRAPPE",
LA APP DE MADRILENA RED
DE GAS Y VISUALIZA LOS
POTENCIALES PUNTOS DE

Sonia Parra
RESPONSABLE DPTO. ADMON. ASEFOSAM
sonia.parra@asefosam.com

RAPPE es la aplicacion para moviles con tructura completa de dicha finca, por vi-
Fsistema operativo Android, que permite viendas.
la visualizacion de los puntos de sumi- b) Sien la vivienda aparece el icono de un con-
nistro potenciales de Madrilena Red de Gas tador significa que la vivienda tiene un con-
en tiempo real, que no disponen de contra- trato de gas activo, y POR LO TANTO DISPO-
to activo. NE DE INSTALACION DE GAS.
c) Sien la vivienda no parece el icono del con-
Esta app facilita también la informacion relati- tador, significa que no se dispone de con-
va a la estructura de la finca, los CUPS y fecha de trato activo de gas. Asimismo pinchando
cese si ha tenido gas anteriormente. El procedi- en esa vivienda nos dara la informacion de
miento para poder instalarla es el siguiente: CUPSy lafecha de cese si anteriormente dis-
ponia de gas.

1. Disponer de teléfono movil con sistema
operativo ANDROID. Para cualquier consulta sobre esta aplicacion

2. Remitir un correo electronico a marketing  enviar un correo electrénico a marketingmrg@
mrg@madrilena.es facilitando los datos de  madrilena.es para ponernos en contacto.
laempresay el nombrey apellidos del usua-
rio. Sitienes cualquier duda, puedes ponerte en con-

3. Madrilena respondera a ese mail remitiendo  tacto con ASEFOSAM, en el 91.468.72.51 o en-
un usuario y contrasenay la guia de descar-  viando un correo electronico a administracion@
ga de la aplicacion a la empresa. asefosam.com

4. Debemos autorizar en el movil donde se ins-
tale, en el menu de Seguridad, la instalacion
de aplicaciones de origen distinto de Play

S

a) En el icono de Revisar Finca, hay que selec-
cionar el municipio, el nombre del vial y el

numero corr. ndien la fin
u. €ro correspo die tea} a ga que se P m m
quiere consultar, y se podra visualizar la es-

Store.
- 5. Una vez realizado el punto 4. se procedera —""”P'"""' —“""“
=~ . .’ . .’ ’
S a la instalacion de la aplicacion, segun las M W iy
] . . . mrenps MDD
E instrucciones que figuran en el manual que catgn hered e
< se facilita con la comunicacion de usuario y 1 ] . agsad L
0 ~ - =
S contrasena. REVISAR WORKLIST  MENSAJES e i
% FIHCA FINCAS 1L S
g El uso de esta aplicacion es sencillo: = m
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) NUEVA GENERACION
=R\  BlueHelix Pro y Tech WI-Fi

Calficacién energética Calderas murales de condensacion con
CRONOTERMOSTATO INTELIGENTE.
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Controlalel confortdel hogar,
en cualquiermomento;
y/desde cualquieriiugar.

«" Clasificacion energética segtin m:rmnrrva ErP.
Petfil de carga segtin modelo y potencia.
«" Acceso y control remoto del cronotermostato
a traves de cualquier dispositivo con acceso
a internet (smartphone, ordenador o tablet),
+# Ahorro energético adicional de hasta el 10%
gracias a la posibilidad de ajustar al maximo los consumos
energeticos a través del cronotermostato inteligente.
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. D APP Store | P Google ""!""':'fg

www.ferroli.es
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MAS DE DOSCIENTOS
CONGRESISTAS ASISTEN EN MURCIA
AL CONGRESO DE CONAIF 2015

ELXXVI Congreso de CONAIF, celebrado en el auditorio de la Federacion
de Empresarios del Metal de Murcia (FREMM), se clausurd el pasado

2 de octubre con la participacion de 205 personas y un programa con
10 ponencias, de tematica técnica y empresarial, desarrollado por

destacados ponentes.

Agosto-Septiembre-Octubre 2015 « Numero 173

Asefosam

Y
O~

sentantes de muy diversas areas y activi-

dades, tales como responsables de las aso-
ciaciones y federaciones de asociaciones de CO-
NAIF, empresas fabricantes y distribuidoras,
companias energéticas, organizaciones em-
presariales del sector e instaladores proceden-
tes de las Islas Canarias, Galicia, Asturias, Pais
Vasco, Navarra, Castilla y Ledn, Aragon, Catalu-
fa, Islas Baleares, Comunidad Valenciana, Ma-
drid, Castilla-La Mancha, Extremadura, Andalu-
cia y Murcia, estos ultimos los mas numerosos
por ser los anfitriones.

E ntre los asistentes se encontraban repre-

Al margen de los datos de participacion, las va-
loraciones a posteriori del congreso, realizadas
por personas asistentes, reflejan altos grados
de satisfaccion.

La clausura corrio a cargo de la directora gene-
ral de Energia y Actividad Industrial y Minera de

Murcia, Esther Marin y del presidente de la Fe-
deracion de Empresarios del Metal de Murcia
— FREMM~—, Juan Antonio Mufioz, que en su in-
tervencion felicitd a CONAIF por el congreso y
destaco laimportancia del asociacionismo para
que las empresas puedan seguir adelante.

En el acto de inauguracion el alcalde de Mur-
cia, José Ballesta, dio una calurosa bienveni-
da a los congresistas y reconocio la labor de
los empresarios “del dia a dia, con cara y 0jos”
que con sacrificio, esfuerzo e implicacion han
sacado a flote a las empresas que lo han pa-
sado mal durante la crisis y, con ello, han con-
tribuido también a sacar adelante a Espana. El
consejero de Desarrollo Econdémico, Turismo'y
Empleo de la Region de Murcia, Juan Hernan-
dez Albarracin, dijo que el congreso de CONAIF
sirve para “reforzar y preparar” a las empresas
de cara a los retos que se presentan y anuncio
la puesta en marcha en Murcia de dos lineas
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de accion para apoyar la eficiencia energética
y las energias renovables. Por su parte, el pre-
sidente de Confemetal, Antonio Garamendi,
felicitd a CONAIF por haber alcanzado la cifra
de 26 ediciones del congresoy, frente al térmi-
no “emprendedor” tan de moda, reivindicé sin
complejos la figura del empresario, al que de-
finié como aquel que crea empresas y genera
empleo. Se refirio, asimismo, a la morosidad y
el intrusismo como dos de los principales pro-
blemas de las empresas en la actualidad, a las
ventajas que tiene la unidad de mercado y al
necesario apoyo a los auténomos por parte de
las organizaciones empresariales.

Como hecho destacado de esta edicion cabe
senalar que sirvio de escenario para el anun-
cio de una noticia de gran calado: la venta por
parte de Repsol de gran parte de su negocio de
gas canalizado a Gas Natural Fenosa y Redexis
Gas. Directivos de las tres companias energe-
ticas se desplazaron hasta Murcia para comu-
nicar la noticia a los instaladores asistentes al
congreso.

La proxima edicion del congreso de CONAIF, la vi-
gésimo séptima, se celebrara el afio 2016 en Va-
lladolid, previsiblemente en el mes de octubre,
segun informo el presidente Esteban Blanco.

VARIEDADTEMATICA .
Las ponencias técnicas estuvieron centradas en
los reglamentos y normas que han entrado en
vigor en 2015 o van a hacerlo proximamente.
Asi, se trataron los reglamentos de ecodiseno
y etiquetado energético, la nueva norma UNE
60670, la modificacion de la ley de Hidrocarbu-
ros y la transposicion de la Directiva de Eficien-
cia Energética.

Otras ponencias trataron sobre el proyecto
eCONAIF de repartidores de costes de calefac-
cion, la financiacion de las comunidades de
propietarios mediante el acuerdo que CONAIF
mantiene con Bankinter, la venta y la negocia-
cion comercial, la gestion del talento en las em-
presas y las medidas y actitudes que el insta-
lador ha de tener en cuenta para no perder su
hueco en el mercado futuro.

D. Martin Agenjo, recibiendo el premio Manuel Laguna.

PREMIO MANUELLAGUNA
Martin Agenjo ha recibido el premio Manuel La-
guna, maxima distincion que otorga CONAIF, en
reconocimiento a su larga trayectoria dedicada a
la defensay mejora del sector de las instalaciones
de fontaneria. El premio fue entregado durante la
celebracion de la Cena de Gala del Congreso.

Martin, representante de la empresa Martin
Agenjo Instalaciones S.L, esta asociado a Ase-
fosam desde el 21 de junio del afio 1985, y ac-
tualmente es vocal de |a Junta Directiva de esta
Asociacion. Natural de Torrejon de Ardoz, locali-
dad donde esta ubicada su empresa, ha colabo-
rado desde hace muchos anos con la Comision
de Agua de CONAIFy se ha caracterizado por la
defensa de la profesion de “Fontanero”. Desde
Asefosam nos sumamos a este merecido reco-
nocimiento que realiza CONAIF.

Revista Informativa ASEFOSAM

www.asefosam.com
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Victor Pernia
COORDINADOR CENTRO FORMACIGN ASEFOSAM
victor.p@asefosam.com

NOTICIAS CENTRO DE FORMACION

OPORTUNIDADES CON LA
J NUEVA REGULACION DEL
SISTEMA DE FORMACION

PARA EL EMPLEO

Afectan directamente a nuestro sector

,J; Q‘ 'f’__,‘

Fundacion Tripartita

Faka Lo FORMACION BN I1 ERFIO
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ma de Formacion para el Empleo estaba

muy necesitado de una profunda refor-
ma, pues bien el pasado 10 de Septiembre se
publicé la Ley 30/2015 por la que se estable-
ce una nueva regulacion.

E ra un secreto a voces que el actual Siste-

Esta Ley tiene un periodo de desarrollo, en sus
medidas mas novedosas, de 6 meses por lo
que tomar el presente articulo como un avan-
ce y resumen de los cambios que se produci-
ran previsiblemente en los primeros meses del
ano 2016y que nos afectaran a todos.

Entre las novedades mas significativas estan
las referidas a la PYMES, en esta Ley se tiene
una especial sensibilidad con la pequenas y
medianas empresas ya que afio tras afio se de-
tecta que son las que menos utilizan los recur-
sos economicos para formar a sus trabajado-
res (los créditos formativos que tienen todas
las empresas), con el fin de incrementar y pro-
mocionar su uso se adoptan dos medidas to-
talmente nuevas:

B Las empresas de menos de 50 trabajadores
podran acumular su crédito formativo du-
rante 3 ejercicios consecutivos sin perder-
loy lo podran utilizar conjuntamente en el
ultimo. Hasta ahora si no se utilizaba a fi-
nal de ano se perdia sin posibilidad de acu-
mular. En este caso, la empresa tendra que
poner de manifiesto su intencion de acu-
mulacion por el procedimiento que se esta-
blezca al efecto.

M Las empresas de menos de 100 trabajado-
res podran poner todos sus créditos en co-

mun, por medio de una agrupacion de em-
presas, y beneficiarse del crédito colectivo
sin las limitaciones presupuestarias actua-
les. Con esta medida se podran optimizary
aprovechar de una manera mejor las canti-
dades que todas las empresas y trabajado-
res pagan mes a mes en sus seguros socia-
les y que, actualmente, en un alto porcen-
taje van directamente a las arcas del estado
al no haber sido utilizados para la finalidad
quetenian, que no es otra que la formacion
de los trabajadores del sector.

No es necesario decir que la inmensa mayo-
ria de las empresas asociadas a ASEFOSAM y
no asociadas tienen plantillas inferiores a los
50y a los 100 trabajadores, por lo que estare-
mos muy pendientes del desarrollo y puesta
en marcha de estas interesantes medidas para
ponerlas a funcionar lo mas rapidamente po-
sible en beneficio de todas nuestras empresas.




CALENTADORES A GAS
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Los calentadores a gas Supreme, adaptados a la nueva ERP y gracias a la avanzada tecnologia
gue incorporan y a las innumerables ventajas que ofrecen al usuario, consolidan la posicion

de liderazgo de Cointra en el sector del Agua Caliente Sanitaria.

Pensada para satisfacer las necesidades del usuario mas exigente, la nueva gama Supreme

se compone de modelos estancos que garantizan la maxima seguridad (Supreme E y E TS),
modelos modulantes con tecnologia Inverter que proporcionan los mayores ahomos energéticos
(Supreme E TS y VI TS}, modelos de tiro forzado para instalaciones con dificultades en la
evacuacion de gases (Supreme Vl y VI TS) y modelos con encendido electrénico por bateria

con display digital (Supreme B). %&’Wﬂg dm

www.cointra.es
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ACREDITACION PROFESIONAL
Y MEDIANTE CERTIFICADOS

DE PROFESIONALIDAD

EN EL SECTOR DE LAS
INSTALACIONES

Un proceso totalmente consolidado

Victor Pernia
COORDINADOR CENTRO FORMACIGN ASEFOSAM
victor.p@asefosam.com

diario nos llegan multiples preguntas de
Aprofesionales, empresas instaladoras e
incluso organismos y entidades publicas
y privadas sobre los diferentes procesos de acre-
ditacion oficial mediante |a realizacion de cur-

sos de Certificados de Profesionalidad en nues-
tro sector.

Lo primero es indicar que se trata de un siste-
ma consolidado, reconocido por todos los re-
glamentos de cada actividad de nuestro sector
y admitido por todos los agentes del sector (Di-
reccion General de Industria, Energia y Minas de
Madrid, companias suministradoras de energia,
organismos de control, entidades de certifica-
cién de personas, etc).

A continuacion, indicamos cuales son los certifi-
cados reconocidos en nuestro sector y la habili-
tacion oficial que proporcionan:

r

M ELEE0109. MONTAJEY MANTENIMIENTO DE
INSTALACIONES ELECTRICAS EN BAJA TEN-
SION: Se trata del certificado que acredita de
manera directa, sin mas tramites (ni siquiera
la solicitud de autorizacion ante la DGIEM),
como Instalador Electricista Autorizado nivel
especialista, lo que hasta el ano 2010 era el
carné profesional de electricista.

M ENAS0208. MONTAIJE, PUESTA EN SERVICIO,
MANTENIMIENTO, INSPECCION Y REVISION
DE INSTALACIONES RECEPTORAS Y APARA-
TOS DE GAS: Con este certificado se obtie-
nen de manera automatica también 3 acre-
ditaciones complementarias entre si:
 Instalador de Gas Autorizado en catego-

ria B.
» Agente puesta en marcha, mantenimien-
toy reparacion aparatos a gas (APMR)
 Adecuador de aparatos de gas (AD).

Asefosam
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Es importante subrayar que para actuar
como APMR es necesario previamente ser
instalador de gas autorizado (cualquier cate-
goria) y para AD minimo la categoria B, por
lo tanto con este certificado se cumplen per-
fectamente con estas premisas.

IMARO010. MONTAJE Y MANTENIMIENTO DE
INSTALACIONES FRIGORIFICAS: En este caso
de obtiene directamente la acreditacion ofi-
cial como Instalador/mantenedor de frio In-
dustrial (antiguo carné de frigorista) y previa
solicitud a la DGIEM el Certificado de Mani-
pulador de Gases Fluorados para cualquier
carga.

B IMAR0208. MONTAJE Y MANTENIMIEN-
TO DE INSTALACIONES DE CLIMATIZACION
Y VENTILACION-EXTRACCION E IMAR0408
MONTAJE Y MANTENIMIENTO DE INSTALA-
CIONES CALORIFICAS: Con la suma de estos
dos certificados se obtiene, previa solicitud a
la DGIEM, el carné de Instalador Térmico en
los Edificios, sin necesidad de acreditar expe-
riencia profesional previa, ademas con el pri-
mero dedicado a climatizacion se puede so-
licitar, en el mismo momento, el Certifica-
do de Manipulador de Gases Fluorados para
cualquier carga.

MF0611_2. MONTAJE Y MANTENIMIENTO
DE REDES DE DISTRIBUCION DE GAS EN PO-
LIETILENO: En este caso no es un certificado
sino un solo médulo formativo que forma
parte de un certificado dedicado al monta-
je y mantenimiento de redes de gas con una
duracion de 100 horas, que por si mismas
acreditan oficialmente como Soldador de Po-
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lietileno para redes de gas con independen-
cia del diametro de tuberia o procedimiento
de soldadura.

Algunas caracteristicas comunes a todos ellos
es que son titulaciones oficiales y por tanto no
caducan ni es necesaria su reacreditacion (igual
que sucede con los titulos universitarios o de
formacion profesional reglada), ademas tie-
nen reconocimiento a nivel de Union Europea y
con el certificado provisional (modelo CP-9 que
se obtiene a la finalizacion del curso) es docu-
mento suficientemente acreditativo por si mis-
mo para poder trabajar como instalador, man-
tenedor, APMR, AD, Soldador de Polietileno, etc,
sin tener que esperar el periodo de tiempo (alre-
dedor de un afo) que tardan los tramites buro-
craticos de emision del titulo oficial firmado por
nuestro Rey.

Esta ultima circunstancia, ha producido algun
que otro problema a varias de nuestras empre-
sas a la hora de dar de alta a trabajadores con
esta formacion finalizada y que estaban pen-
dientes de recibir el titulo definitivo, resuel-
tos en todos los casos rapidamente, la razon
ha sido que no siempre los agentes que inter-
vienen en el sector estan habituados a ver este
tipo de acreditaciones novedosas (todos esta-
mos mas acostumbrados al formato del carné
profesional), por ello os ofrecemos un contac-
to directo en nuestro Centro de Formacion (Telf:
91/792.35.58 — Victor Pernia), para que os pue-
da solucionar rapidamente cualquier problema-
tica relacionada con el reconocimiento de estas
titulaciones por parte de cualquier agente de
nuestro sector.
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NOTICIAS CENTRO DE FORMACION

LA TERMOGRAFIA INFRARROJA EN
LAS INSTALACIONES DE CALEFACCION

Sergio Melgosa Revillas (TERMGGRAFO CERTIFICADO POR EL ITC)

rranca la temporada de calefaccion en

los edificios, residenciales y de ofici-

nas. Llega la hora de la puesta en mar-
cha de los generadores, sistemas de bom-
beos, red de distribucion, valvuleria, emiso-
res, etc. Todo debe estar a punto para que el
usuario pueda disfrutar de una temperatura
de confort, al menor coste posible.

Para la puesta en marcha'y la revision de los sis-
temas de calefaccion, podemos usar la termo-
grafia infrarroja, una técnica de medida de tem-
peratura sin contacto directo con el objetoy a
distancia.

Al medir la temperatura sin contacto, nos per-
mite evaluar el objeto de interés mientras éste
esta en marcha, lo que nos reporta una impor-
tante ventaja ya que por ejemplo no vamos a te-
ner que parar el funcionamiento de un equipo
(las bombas circuladoras, la caldera, los contac-
tos eléctricos, etc.) dejando sin servicio a nues-
tro cliente mientras trabajamos. Y al ser a distan-
cia, nos va a permitir mantenernos fuera de peli-
gro en todo momento, evitando atrapamientos,
contactos eléctricos, quemaduras, etc.

EL EQUIPO, LA CAMARA TERMOGRAFICA
Debemos seleccionar bien la camara que mejor
se adapte a nuestras necesidades, pues el aba-
nico donde escoger es muy amplio y puede ser
algo confuso.

Una buena resolucion del detector de infrarrojos
siempre sera garantia de calidad en la imagen
(termograma), asi como una buena sensibilidad
térmica para detectar diferencias de tempera-
tura pequenas. También es importante la lente,
cuanto mas campo de accién captemos, mas ra-
pido podremos trabajar.

APLICACIONES EN SISTEMAS

DE CALEFACCION
Pérdidas en los circuitos de distribucion: anali-
sis de la red de distribucion de calor en busca
de defectos de aislamiento. También nos servi-
ra para localizar las redes de calefaccion, agua
caliente sanitaria y agua fria sanitaria o agua
de red.

M Fugas de agua: localizacion de fugas de agua
por roturas de la tuberia, soldaduras, pincha-
zos y otros problemas que suelen aparecer
con el tiempo.

M Analisis de los elementos de control y regu-
lacién tales como valvulas, intercambiadores
de calor, bombas circuladoras, etc.

M Acumuladores: analisis del estado de aisla-
miento y temperaturas de almacenamiento

I Radiadores: localizacion de bolsas de aire,
analisis del rendimiento del radiador y la co-
rrecta circulacion del aire por conveccion

Desde el Centro de Formacion de Asefosam, so-
mos conscientes de la importancia que va te-
niendo este tipo de equipos en el dia a dia del
instalador.

Por ello lanzamos un Curso de Termografia de 8

horas de duracién, para que esta técnica ya no
sea un handicap en vuestro trabajo.

Caracteristicas del curso de termografia

Duracion: 8 h.
2 DIAS 1DIA

24y 26 de noviembre 27 de noviembre

De 9:00 h. a 14:00 h.

De 18:00h.222:00 . y de 15:00 h. a 18:00 h.

Recordarte que el curso puede ser bonificado por los créditos
de Forcem, cuya gestion te la realizamos gratuitamente
desde el Centro de Formacion.

Para inscribirse 0 ampliar informacion: 91.792.35.58
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Fntrevista a D. JOSE DONOSO

Director General de la UNEF

www.asefosam.com

Recientemente, Asefosam se ha integrado, como un socio mas, en UNEF, la Union Espaiiola
Fotovoltaica y por este motivo, nos acercamos a su organizacion y a su Director General ,

D. José Donoso.

José Donoso es economista y cuenta con mas
de 25 afios de experiencia en el sector de las
energias renovables.

Comenz6 su carrera en el Instituto para la
Diversificacion y Ahorro de Energia (IDAE),
donde ejercié como Responsable del
Departamento Internacional entre 1987 y
2001. Posteriormente se incorporé a Gamesa
como Director de Desarrollo, cargo que ocup6
hasta 2011. Actualmente es Director General
de UNEF (Unién Espaiola Fotovoltaica),
Presidente de la Plataforma Tecnoldgica
Espafiola Fotovoltaica (FOTOPLAT) v miembro
del Consejo Asesor de la Organizacion de
Mercado Eléctrico (OMEL). Compagina su
actividad profesional con sus labores como
docente en el curso de postgrado en energia
edlica de la Universidad Politécnica de Madrid
y en el master de energias renovables de la
Escuela de Organizacion Industrial (EOI).

Asefosam es desde julio de este aiio
socio de la Unién Espafiola Fotovoltaica,
¢{Qué es UNEF y a qué se dedica?
La Union Espafiola Fotovoltaica (UNEF) es la
asociacion sectorial de la energia solar fotovol-
taica en Espana. Formada por mas de 200 em-
presas y entidades de toda la cadena de valor
de la tecnologia, representa a mas del 85% de
la actividad del sector en Espana y aglutina a
su practica totalidad: productores, instalado-
res, ingenierias, consultoras, fabricantes de ma-
terias primas, modulos y componentes y distri-
buidores.

¢Como ha sido la evolucién de las
politicas de energias renovables en
los altimos tiempos en Espaiia? Y en
EuropayEEUU?
Las politicas con respecto a las energias reno-
vables en Espana en los ultimos afos han sido
contradictorias. Europa ha sido pionera en el
desarrollo de estas tecnologias. Sin embargo,
en el contexto de crisis econdmica y caida de la
demanda eléctrica actual, se esta viviendo en
Europa cierta ralentizacion de los programas de
apoyo a las energias renovables.

EEUU, aunque se ha incorporado mas tarde,
esta haciendo una fuerte apuesta por las ener-
gias renovables, y la fotovoltaica en concreto,
de manos de la administracion de Obama. Una
apuesta que viene acompanada ademas de
una clara politica industrial. En este sentido, la
presidencia de Juncker en la Comision Europea
también tiene intencion de retomar este enfo-
que industrial y recuperar el liderazgo tecnolo-
gico de Europa con respecto a las energias re-
novables.
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¢Por qué en Espaiia no se apuesta por
el balance neto? Qué es exactamente
V qué ventajas ofrece?

Las horas de produccion de energia fotovoltai-
ca no siempre coinciden con las horas de con-
sumo. Esto es muy claro en el caso de las insta-
laciones domésticas, en las que en los momen-
tos de mayor radiacion durante el dia, el hogar
puede estar vacio y casi sin consumir,y en cam-
bio haber consumo a primera hora del dia'y por
la noche.

Por ello, el Balance Neto es la férmula mas utili-
zada en todas las regulaciones del mundo para
aprovechar la energia producida por las instala-
ciones fotovoltaicas. Consiste en verter a la red
la energia que te sobra de la que produces, y po-
der recuperar a cambio esa energia en los mo-
mentos en los que la necesitas pero no estas
produciendo.

La normativa de autoconsumo aprobada no
contempla que se pueda realizar este intercam-
bio. Establece que las instalaciones pequenas
regalen su produccion a la red y las de mas de
10kw lo vendan al precio pool. Esta normativa
mantiene una vision restrictiva y limitativa del
autoconsumoyy es la Unica normativa sobre au-
toconsumo en el mundo cuya finalidad es en-
torpecer su desarrollo. La principal ventaja de
una buena regulacion sobre el autoconsumo
es el permitir a los consumidores domésticos y
a aquellos cuya curva de consumo no coincide
con las horas solares poder incorporarse al au-
toconsumo.

Hemos oido hablar de lo insolidario
del autoconsumo, es ello real o por el
contrario, es un derecho?

Elautoconsumidor fotovoltaico no sélonoesin-
solidario, sino que es especialmente beneficio-
so para el sistema. El autoconsumidor conecta-
do a la red paga, como cualquier otro consumi-
dor, el término fijo de la factura sélo por tener
derecho a consumir energia de la red. Ademas,
paga la energiay los peajes a ella asociados que
le corresponden, en funcién de la cantidad de
energia que utilice de la red.

DE INTERES

Autoconsumir es una medida de eficiencia
y ahorro energético. Exactamente igual que
quien decide cambiar su bombilla convencio-
nal por una de bajo consumo. El autoconsumo
repercute, de hecho, en mejores precios para
el resto de consumidores, pues al reducir la de-
manda se reduce también el precio del mer-
cado eléctrico. En cuanto a los peajes que un
autoconsumidor se ahorra, son insignifican-
tes para el sistema. Por cada 100 MW instala-
dos de autoconsumo, mas del total de lo que
actualmente hay en Espana, el sistema podria
dejar de recaudar unos 2 MM€ en peajes, algo
insignificante cuando hablamos de un siste-
ma que recauda mas de 18.000 de €. Quien
autoconsume protege el medioambiente y lo-
gra un ahorro econémico para €l y para el res-
to de consumidores. Hablar de insolidaridad
en el autoconsumo es solo una estrategia de
marketing de quien no tiene argumentos para
oponerse a €l.

¢Nos podria indicar brevemente
las diferencias y en qué consiste el
nuevo modelo energético frente al
actual?

Ya es posible disfrutar de un nuevo modelo
energético sostenible e inteligente, en el cual
el ciudadano este en el centro de decision de
la energia, que avance en la descarboniza-
cion del sistema energético y se base en las
energias renovables y la eficiencia energéti-
ca. Ademas este nuevo modelo, ahora ayuda
areducir costesy a abrir nuevas fronteras tec-
nolégicas en contraposicion con el anterior.
Las energias renovables, y especial la foto-
voltaica, han vivido una auténtica revolucion
de costes, siendo ya competitivas economi-
camente con respecto a las energias fosiles.
La energia fotovoltaica, basada en una fuen-
te abundante y gratuita como es el sol, ofrece
ademas la posibilidad de reducir sustancial-
mente nuestra dependencia energética. Ade-
mas, al tratarse de una energia flexible e in-
tegrable en las ciudades, permite la genera-
cion distribuida, mas eficiente y primer paso
para el avance hacia las ciudades inteligentes
medioambientalmente sostenibles y gestio-
nadas de forma eficiente.
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Una vez aprobado el RD sobre
autoconsumo ;Qué consecuencias
acarreara para el sistema eléctrico

la implantacion de esta opcién
energética? ;Podremos hablar de

una realidad o simplemente es una
quimera?
Lo que pedimos al Gobierno es que, como pide
la Comision Europea, se fomente el desarrollo
del autoconsumo energético como una me-
dida demostrada eficaz de ahorro y eficiencia
energética. Desde UNEF no estamos pidien-
do ayudas ni subvenciones sino, simplemen-
te, que no se pongan barreras a su desarrollo
como el “impuesto al sol” .La implementacion
de este “impuesto al sol” a los autoconsumi-
dores fotovoltaicos es una discriminacion in-
justificable con respecto a otras medidas de
ahorro e implica, ademas, gravar al propieta-
rio con el doble de peajes que al resto de con-
sumidores eléctricos.

El autoconsumo cuenta con numerosas venta-
jas respecto al consumo tradicional de la red:

M Supone un ahorro econémico para los con-
sumidores y mejora la competitividad de las
empresas.

M Introduce una autentica competencia en el
mercado eléctrico.

M Produce energia a partir del sol, una fuen-
te gratuita, inagotable, limpia y respetuosa
con el medioambiente.

M Cenera un sistema distribuido de genera-
cion eléctrica que reduce la necesidad de in-
vertir en nuevas redes y las pérdidas de ener-
gia por el transporte de la electricidad a tra-
vés de la red.

W Reduce la dependencia energética del pais
con el exterior.
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M Evita problemas para abastecer toda la de-
manda en hora punta, como los cortes de
electricidad y las subidas de tension.

M Reduce el precio pool en las horas pico.

B Minimiza el impacto de las instalaciones
eléctricas en su entorno.

W Favorece el desarrollo tecnoldgico y la mo-
dernizacion.

W Genera actividad econdmica y empleo capi-
lar.

No estamos hablando de una quimera, esta-
mos hablando de una realidad que se esta im-
plementando por todo el mundo. Solo en nues-
tro entorno directo Italia y Portugal ya cuenta
con regulaciones para su desarrollo y Francia y
Marruecos estan en fase de implementacion.

Y por ultimo, qué esperade la
colaboracién con ASEFOSAM?
ASEFOSAM, como destacado representante de
los profesionales del sector eléctrico en Madrid,
es un socio estratégico muy importante para
UNEF. La comunicacion fluida con ASEFOSAM
nos permitira conocer de primera mano las ne-
cesidades de los profesionales en la comunidad
de Madrid, sus requerimientos y su experiencia
en el dia a dia del desempeno de su labor. Asi,
podremos enfocar de una manera mas conec-
tada con la realidad de los profesionales, nues-
tras acciones e iniciativas para motivar una le-
gislacion y unas condiciones de mercado que
favorezcan el desarrollo del sector. Esperamos
asimismo ofrecer informacion de calidad sobre
el sector de las energias renovables y en concre-
to de la fotovoltaica a ASEFOSAM, colaborando
de forma fluida en el desarrollo de los diferen-
tes programas y grupos de trabajo con los que
cuenta UNEFR
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Manuel Obispo
VOCAL JUNTA DIRECTIVA ASEFOSAM
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AUTOCONSUMO
FOTOVOLTAICO:

LAS CLAVES DEL NUEVO
DECRETO 900/2015
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ecordemos que el Autoconsumo Fotovoltai-

co es la capacidad que tiene un usuario de

la red eléctrica de consumir la energia que
el mismo genera mediante un sistema fotovol-
taico. Recientemente se ha aprobado el Real De-
creto 900/2015, de 9 de octubre, por el que se re-
gulan las condiciones administrativas, técnicas y
economicas de las modalidades de suministro de
energia eléctrica con autoconsumo y de produc-
cién con autoconsumo.

Este nuevo real decreto de Autoconsumo estable-
ce una serie de cargos a los consumidores que op-
ten por el autoconsumo pero a la vez se manten-
gan conectados a la red eléctrica, es lo que se de-
nomina popularmente como el “Impuesto al sol”,
que digamos tiene dos componentes, el impuesto
a la generacion y el impuesto al almacenamiento
mediante baterias. En resumen, ahora la situacion
bajo el nuevo real decreto es la siguiente, tenemos
los siguientes tipos de autoconsumidores:

1. Autoconsumidor que no inyecta a la red nin-
gun excedente, pues tiene un dispositivo de
inyeccion cero.

2. Autoconsumidor que no inyecta a la red nin-
gun excedente pues tiene un sistema de ba-
terias para el almacenamiento (se permite
por tanto el uso de baterias, cosa que antes
no, pero no podras reducir la potencia fija con-
tratada).

3. Autoconsumidor que inyecta a la red los ex-
cedentes de la energia que genera y no recibe
ninguna retribucion a cambio, se cede gratui-
tamente a la red (no hay balance neto).

4. Autoconsumidor que inyecta a la red los ex-
cedentes de la energia que genera y recibe re-
tribucion a cambio. (Hay que darse de alta en
el RAIPRE, que es el registro de instalaciones

productoras de electricidad, implica que un
usuario particular se constituya en empresa,
lo cual es poco probable en el mercado resi-
dencial a nivel de usuarios particulares).

Hay varias excepciones al impuesto al sol, pero me
gustaria destacar una, se trata de las instalaciones
menores de 10KW y que no tengan baterias para
el almacenamiento de los excedentes, pues estan
exentas del impuesto al sol y su tramitacion es
mas “rapiday barata”.Y esto es interesante porque
son las instalaciones que se adaptan generalmen-
te al mercado residencial o a pequenas empresas,
por tanto podemos decir que desde este punto de
vista salen mejor parados que el resto. Si nos gus-
taria nombrar dos directivas europeas, que invitan
cuanto menos a la reflexion y que cada uno saque
sus propias conclusiones:

I Directiva 2009/72/CE, de 13 de julio, del mer-
cado interior de la electricidad. “Los peajes
deben aplicarse de forma no discriminatoria
y tomar en consideracion los costes margina-
les de |a red evitados a largo, como lo son por
ejemplo las pérdidas que con el autoconsumo
se evitan o la mejor eficiencia en la gestion de
congestiones en la red”

I Directiva 2009/28/CE, de 23 de abril, de fo-
mento del uso de energia procedente de fuen-
tes renovables. “Establece la obligacion de ra-
cionalizar y acelerar los procedimientos admi-
nistrativos de autorizacion y conexion a redes
de distribucion y transporte de energia eléctri-
ca, instando a establecer procedimientos de
autorizacion simplificados. Igualmente regula
las lineas generales que deben regir el acceso
alas redes y funcionamiento de las mismas en
relacion con las energias renovables teniendo
en cuenta su futuro desarrollo”.
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LA PLATAFORMA MULTISECTORIAL
CONTRA LA MOROSIDAD Y ASEFOSAM
EN EL CONGRESO DE LOS DIPUTADOS

La PMCM publica la lista de las constructoras del Ibex morosas y exige

la respuesta del gobierno y grupos parlamentarios.
Extracto del articulo elaborado por la PMCM

rosidad (PMcM), en el marco de una reu-

nion en el Congreso de los Diputados
frente a los grupos parlamentarios, ha publi-
cado la lista de companias del IBEX del sector
de la construccion cuyos periodos de pago ex-
ceden los plazos legales.

La Plataforma Multisectorial contra la Mo-

Segun su presidente, Antoni Canete, “vamos a
trasladar la lista con los respectivos calculos al
Cobierno, y si éste no acomete medidas reales
inminentes que frenen estos plazos abusivos lo
remitiremos a la Union Europea para su conoci-
miento. Asimismo, hemos informado también a
los grupos parlamentarios, a quienes les hemos
reivindicado que incluyan en sus programas elec-
torales el régimen sancionador, entre otras medi-
das de lucha contra esta lacra”.

Las seis constructoras del selectivo presentan
unos plazos de pago que al menos triplican los
60 dias que fija de limite |a ley.

Las cantidades alcanzan en el caso de Ferrovial los
536 dias; en Acciona, 425; Sacyr, 337; FCC, 195;
ACS, 188; y OHL, 184.De todas, aumentaron sus
plazos de pago en 2104 OHL (11%), FCC (10%), Fe-
rrovial (9%), ACS (3%); mientras que lo disminu-
yeron Sacyr (-12%) y Acciona (-7%).

Estas cifras distan de los plazos medios en los que
estas companias tardan en cobrar de sus clientes,
“mucho mas reducidos, poniendo de manifiesto
una vez mas que la cadena de cobro se rompe
sin fluir el dinero hasta el Ultimo eslabdn, esto es,
los subcontratistas, en su mayoria auténomos y

pymes”, denuncia el presidente de la PMcM. Los
plazos medios de cobro se situan en Ferrovial en
34 dias; en Acciona, 68; Sacyr, 125; FCC, 65; ACS,
87;y OHL, 68.

MOVILIZACION EN EL CONGRESO
DELOSDIPUTADOS
Después de la reciente Asamblea Abierta que ce-
lebro en septiembre la PMcM, se llego a la con-
clusion de que terminado el tiempo de dialogo,
propuestas y reuniones, habia que dar un paso
mas y exigir el cumplimiento de los compromi-
sos adquiridos por los partidos politicos, y asi ha
ocurrido en la movilizacion que ha tenido lugar
en el Congreso de los Diputados, con la presencia
de los grupos parlamentarios y mas de 100 pre-
sidentes y directivos de asociaciones empresaria-
les, entre ellos, Jose M2 de la Fuente e Inmaculada
Peird, representando a ASEFOSAM.
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GRUPO DISBER NOS TRAE UN ANO
MAS LAS CESTAS DE NAVIDAD

n ano mas Asefosam ha confiado en el

Grupo Disber, lider en fabricacion, ven-

ta y distribucion de cestas, lotes y rega-
los de navidad, para que de cara a la campa-
na de Navidad, todas las empresas asociadas,
puedan gestionar de una manera mas como-
da, la compra de las cestas de Navidad a unos
precios sin competencia. Con unas instalacio-
nes de mas de 75.000 metros cuadrados y una
capacidad productiva de 30.000 lotes diarios,
Grupo Disber, dispone de los medios mas so-
fisticados para el control del producto en to-
das las fases de su proceso de produccion, des-
de la creacion hasta que el cliente recibe el pe-
dido. Entre su amplio catalogo de productos
podras encontrar:

M Lotes Surtidos, con un amplia variedad de pro-
ductos.

l Cestas de Navidad, con las que podras disfru-
tar de una amplia variedad de productos de
alta calidad,

' Jamoneros, compuestos por marcas reconoci-
das de vinos, cavas y charcuteria de las mejo-
res empresas del sector.

I Estuches Regalo, al igual que los Jamoneros
estos productos nos ofrece las mejores mar-
cas acompanadas de accesorios relacionados
con el mundo del vino.

B The Exquisite Box, donde ademas de la cali-
dad de los productos también se resalta la pre-
sentacion de los mismos.

A continuacion os mostramos una seleccion de
6 cestas y estuches que hemos realizado para
facilitaros la eleccion en el pedido. En esta se-
leccion podras encargar cestas desde menos de
25€. Ademas para nuevos clientes se aplicara
un 3% de descuento. El contenido de cada ces-
ta, se puede consultar en la pagina web de Ase-
fosam (www.asefosam.com). Cualquier duda
0 aclaracion puedes enviar un correo electroni-
co a marketing@asefosam.com o llamar al tfno.
91.4687251 ext 103 (Ana Hermosilla).

LOTE SURTIDO 5-S

! 24,09 € (VA incluido)

LOTE SURTIDO 10-5G
33,04 € (VA incluido)

LOTE SURTIDO
14-SG
43,74 € (VA incluido)

LOTE SURTIDO
18-S
49,98 € (VA incluido)

ESTUCHE BOTELLAS
114-R
39,85 € (IVA incluido)

ESTUCHE JAMONERO
200-)
56,81 € (VA incluido)
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NUEVOS SOCIOS EN ASEFOSAM

Damos la bienvenida a las nuevas empresas que se han asociado
a Asefosam en los meses de Agosto, Septiembre y Octubre

©000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

I 2MAREFRIGERACION, S.L. I ESCOBAR MARCHESI, ANTONIO I PESQUERO BADIA, OMAR

I ABRILCLIMATIZACIONES, CB. [ ESCRIBANO GRANDE, ANTONIO [ QUITO JADAN, EDWIN MARTIN

I AEE CONSULTING - ENERGY PARTENERS, S.L (ARGANDA REPARACIONES) I RAMOS GARCIA, RAFAEL

B AMIN MULTISERVICIOS, S.L. B FACJURADOSL I REPARACIONES ELECTRONICAS

I BECERRALARA, EMILIO JOSE I FELIPE GARCIA, MIGUELANGEL Y REPUESTOS SCM, S.L.

B BERNARDO MUNOZ, FERNANDO I FRICAVENT 2000, SL I REPARACIONESTECNICAS

B BRICENO ROBLES, MARIO I GARCIA SANCHEZ, ISRAEL EUSTERIO (SOLVENTO) DELHOGAR, S.L.

I BUENO SEQUERA, IVAN MANUEL I8 GARIEGAINSTALACIONES, S.L. [ ROLOFONT,S.L.

I CABANILLAS CABANILLAS, MIGUEL ANGEL @ GARRIDO DIAZ VICTOR I RUIZ SIERRA REFRIGERACION, S.L.

I CARVAJALROJAS, FREDDY ESTEBAN I CASPRODUCTO NATURAL, S.L. I SALONICA SERVICIOS INTEGRALES, S.L.
I CHAV,SA I GESCOFF 2011, S.LU. I SANCHEZ FERNANDEZ, ISAAC

I CLIMADOR SERVICIOS, S.L. I GUTIERREZ GOMEZ, JESUS I SANEAMIENTOS DAGUA, S.L.

I CORTIOLEON, DAVID I INSTALACIONES CERMENO VIEDMA, CB. I SERRANO CESPEDES, JORGE

[ DELRIO GOMEZ, RICARDO DANIEL I8 INSTALACIONES DE GAS LEGANES, S.L. I SIERRAORTIZ ENRIQUE

[ ECOINGENIERIA SERVICIOS TECNICOS, S.L @ MARCOS REGUERO, JOVANE I SINERGIAE INTELIGENCIA COMERCIAL SL.
I ENERGY PLUS SOLUCIONES ENERGETICAS, S.L. @ MORA GONZALEZ, JOAQUIN I TERCALOR,S.L.

I ENETIATECNICAS,SL I MUNUERA MARTINEZ E HIJOS, S.L. I TORVALGAS,SL.

De las nuevas altas, el 54% son empresas (Sociedades limitadas, Sociedades anénimas, etc...) y el 46% auténomos.

MANAUT

CALDERAS - RADIADORES - SOLAR

Maximo confort
y respeto por
el medio ambiente

N

2Y\/idas|Sele

703x400x325v

» Clase 5 bajo NOx. Apta RITE reposicion.
& Disponibliidad inmediata de ACS, %% %
conforme a norma EN13203,

* Panel digital multifuncion,

L
o L

. ; » Aptas para energia solar.
Carratera &t 126 = 08213 Polinya, Barcelopa, Espana L )

ifgx 93 570 00 13 » @-mail: manaut@manaut.com * www.manaut.com * Polencias: 24 y 28 kW.
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ENCUENTROS PROFESIONALES

FERROU PRESENTA LAS
PRINCIPALES NOVEDADES EN SU
GAMA DE PRODUCTO ADAPTADA
A LA ACTUAL NORMATIVA ERP

Dpto. Marketing de Ferroli

ferroli

Agosto-Septiembre-Octubre 2015 « Ndmero

Asefosam

da en la que Férroli, como Socio Colabora-

dor de Asefosam, y posiblemente poseedor
del catalogo mas completo de soluciones para el
instalador, presento el amplio abanico disponi-
ble de alternativas en la instalacion adaptado a
la normativa ErP.

E | pasado dia 8 celebramos una nueva jorna-

Comenzamos con una breve reflexion de la si-
tuacion actual del mercado, las nuevas exigen-
cias que tenemos que afrontar como profesio-
nales del sector y la necesidad de adaptarnos
a las nuevas tendencias, la conclusion mas evi-
dente es que aunque hoy aun podemos esco-
ger la tecnologia de combustion que ofertamos
a nuestro usuario, en muy poco tiempo tendre-
mos que ofertar la tecnologia de la condensa-
cion, con sus inconvenientes pero sobretodo, con
sus ventajas que los compensan perfectamente.

El objetivo de las Directivas analizadas es simple,
que el usuario identifique facilmente el produc-
to mas eficiente para poder exigirnoslo y noso-
tros podremos aportar un valor anadido. Una vez
vistos estos conceptos, donde ferroli quiere ayu-
daralinstalador con latecnologia necesaria para
cada instalacion, sin priorizar ningun combusti-
ble, pasamos a presentar las principales noveda-
des, tanto para soluciones domésticas, como in-
dustriales.

Ampliacion de la gama BLUEHELIX, a las ya
conocidas PRO y TECH, instantaneas con mi-
croacumulacion y, por supuesto, condensa-
cion con circulador de alta eficiencia modu-
lante, se anaden las versiones wifi, la acumu-
lacion mural y de pi¢, asi como calderas de
solo calefaccion de 25, 35y 45 kW.

Ampliacion de gama condensacion tanto en
ATLAS (hierro fundido) como Silent (Acero)
con calderas instantaneas, de acumulacion y
solo calefaccion.

Complementos a la instalacion como:

e Nuevo Emisor Europa 900.

» Valvulas termostaticas y accesorios.

e Bomba de condensados.

« Toalleros (agua).

En biomasa, se mantiene la gama presen-
te en la tarifa anterior, SFL para pellet y lena,
fundamentalmente, NATURFIRE para pellet,
se incorpora el circulador de alta eficiencia en
termoestufas y calderas, asi como se presen-
tan dos nuevas calderas domeésticas, ALDA,
solo calefaccion en 19kW y CARINA, caldera
mixta con Interacumulador de 100 litros vitri-
ficado, disponibleen 19y 23 kW, que vienen a
cubrir un hueco en el que aun no estabamos
representados calderas de pellet MIXTAS, con
contenedor integrado de 30y 40 kgr, ademas
de senal a 230V de depdsito vacio que podre-
mos utilizar para cargar el silo incorporado.
No podiamos dejar pasar la ocasion sin pre-
sentar formalmente la nueva gama de bio-
masa INDUSTRIAL, ARES, calderas y genera-
dores de aire, desde los 60 a los
4.100kW, capaces de quemar
pellet, hueso de aceituna, casca-
ras de frutos secos, astillas, etc.
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TESTO CELEBRA LA JORNADA
SOBRE EL ANALISIS DE
COMBUSTION Y TERMOGRAFIA
PARA EL INSTALADOR

Y MANTENEDOR DE

CALEFACCION EN ASEFOSAM

Dpto. Técnico Instrumentos Testo

esto acerca los conocimientos teorico-
Tprécticos relacionados con el analisis de
la combustion de calderas y la termo-
grafia como tecnologia complementaria para
la inspeccion de aislamientos, deteccion de

fugas y otras anomalias propias de radiado-
res e instalaciones de calefaccion en general.

La entrada en vigor de Resolucion del 2 de julio
de 2015y la publicacion del Ley 8/2015 sobre el
sector de Hidrocarburos abre un nuevo escena-
rio para el instalador y mantenedor de calefac-
cion tanto en los procedimientos operativos y li-
mites maximos en las fases de mantenimiento
e inspeccion, ademas de las atribuciones de los
mismos. Es por ello, que la formacion de los nue-
vos requerimientos del sector es imprescindible
para llevar a cabo esta actividad.

Testo recuerda durante la jornada que duran-
te los ultimos anos, la normativa ha facilitado la
instalacion de calderas cada vez mas eficientes y
seguras. Partiamos de calderas atmosféricas con
rendimientos del 80% (sobre PCl) y actualmen-
te ya se instalan calderas de condensacion con
rendimientos de hasta el 110% (sobre el PCl). La
alta eficiencia esta fuera de toda duda, siempre
y cuando se realice un mantenimiento periodico
del generador (siguiendo las periodicidades exi-
gibles por el RITE seguin potencia), para lo cual,
necesariamente, se requiere un analisis de la
combustion. El analizador de combustion testo
330-1LL, es considerado y presentado a los asis-
tentes como el equipo de referencia para anali-

We measur

zar los gases, mostrando el contenido de CO, y
CO corregido, el exceso de aire, el tiro, ademas
del rendimiento anteriormente citado. Ademas,
se muestra como medir el CO ambiente con el
mismo analizador de combustién+ sonda de CO
amb, tal y como exige la normativa.

En la recta final de la jornada, Testo introduce la
tecnologia termografica con el fin de facilitar ac-
tuaciones complementarias al instaladory man-
tenedor como la deteccion de averias y manteni-
miento de instalaciones.

La termografia, se muestra en la jornada como
una técnica que permite obtener un mapa de
distribucion de temperaturas que ayuda a la ins-
peccion rapida del estado del aislamiento en
toda la instalacion térmica partiendo del gene-
rador hasta la instalacion de distribucion del flu-
jo térmico. Ademas, fallos en el disefio y/o en la
instalacion, filtraciones de aire en puertas y ven-
tanas, placas solares e incluso fugas de agua
pueden limitar seriamente el funcionamiento
del sistema. La camara termografica testo 870-
1 gracias a su medicion de temperatura super-
ficial sin contacto, permite localizar todas estas
incidencias rapidamente. Es precisamente este
equipo el que es mostrado a todos los asisten-
tes de la jornada.

Testo espera poder repetir esta jornada, en futu-
ras ocasiones, con el fin de seguir trabajando y
acercando el conocimiento sobre instrumenta-
cion a todos los asociados de Asefosam.
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AIR NOVA CASTOLIN THERMOR

Presenta EVOLUTION con Lanza XuperPhos Lanza los nuevos slim

pantalla tactil de control nueva gama de aleaciones ceramics con termostato

centralizado y Webserver cobre-fasforo exterior: mejor control
integrado para soldadura fuerte y mayor eficiencia

= José Luis Lopez y José Antonio Gutié-
- rrez, Gerente y Director Comercial, res- *
- pectivamente, de la firma AR NOVA, :
- han presentado uno de sus ultimos :
. dispositivos comercializados, Evolu- :

< tion.

EVOLUTION es una pantalla tactil a co-
¢ lor,de 4.3, con planos, conexion WIFly :

= servidor Web integrado.

- Interfaz tactil capacitiva que permite :
- controlar y monitorizar todos los dis- :
. positivos de una instalacién, mediante
= iconos alusivos sobre planos 3D a color

: ¢ fotografias.

: Cuenta con conexion Wifi configura-
* ble, dentro de la propia red local e in- :
- corpora las prestaciones de nuestro :
: equipo Ethernova de forma integrada. :

¢ Caracteristicas:
* « Resolucion: 800 x 400 pixeles.
Color 18 bit.

¢+ Alimentacion 12Vdc integrada (BUS).

Consumo 380mA (BUS).
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Siguiendo la tradicion de Castolin de in-
novacion y conocimiento, presentamos
una nueva gama completa de aleacio-
nes CuP para todo tipo de uniones de
cobre.

Todas estas aleaciones estan fabrica-
das bajo nuestro proceso de fabrica-
cion certificado de acuerdo con la nor-
ma S0 17672.

Nuestra gama XuperPhos incluye 3 ti-
pos diferentes de aleaciones con pro-
piedades diferentes pero con una gran
ventaja a la hora de controlar el bafio
de fusion de la aleacion durante el pro-
ceso de soldadura.

(B ccceccecceccocceccescosceccccscccsccccccscccccccccccccsccccccscccoces

¢ Xuper CuP/CuPAg. Esta aleacion
es la menos fluida de las tres, esta
propiedad es una ventaja cuando
necesita controlar el mojado sobre
pequefias superficies.

¢ Xuper PLUS CuP/CuPAg. Esta alea-
cion eslamas fluida de las tres y es
ideal para uniones de grantamafio.

¢ Xuper PREMIUM CuP/CuPAg. Es Ia
aleacion con la maxima calidad de
todalagama, sus propiedades uni-
cas nos dan una fluidez baja pero
sin ser una aleacion densa, esta
aleacion tiene un mojado unifor-
me y controlado que la hace espe-
cial para usar en zonas de dificil ac-
ceso o uniones problematicas.

Castolin Ibérica, S.L.U.
marketing@castolin.es
www.castolin.es

: Thermor presenta su gama de termos
: eléctricos Premium Slim Ceramics aho- :
¢ raconun nuevodisefio mas modernoy :
. totalmente renovado. :
* Los nuevos formatos Slim Ceramics se -
: caracterizan por la inclusion de un ter- <
: mostato exterior que garantiza un ma- :
: yor y mejor control de la temperatu-
- ra del agua en el interior del aparato. :
< De esta forma, el usuario puede ajus- :
* tar manualmente el agua caliente se- :
© gln sus necesidades y la temperatura
. deseada. :
: Slim Ceramics es una gama de termos  :
: multiposicion disponibleen 30,50y 80 :
- L Su didmetro estrecho, de s6lo 38 cm -
< de didametro, permite su colocacion en :
* unarmario de cocina o en cualquieres-
: pacio reducido, asegurando una total :
< versatilidad. :
: Ademas, esta gama dispone del resto :
. de ventajas de la serie Premium Cera-
* mics, entre otras, la resistencia cerami- :
¢ ca envainada, siendo la solucion defi- :
* nitiva para olvidar los problemas oca-
= sionados por la dureza del agua y por :
- laformacion de la cal. Y es que los ter- <
* mos Slim Ceramics disponen del mejor
: equipamiento posible, una tecnologia :
: ceramica que garantiza un producto :
< con un funcionamiento dptimo duran- :
* te mucho tiempo por dura que sea el :
: aguay una garantfa de 5 afios.
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NOTAS DE PRENSA

VAILLANT

Este 2015 participa en

los Planes de Invierno

#fmejorconunasonrisa,
mejor con Vaillant

| | | | Revista Informativa ASEFOSAM
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INSTRUM. TESTO

El nuevo baldmetro
testo 420, el nuevo estandar
en términos de peso
y precision

En Vaillant queremos que el mayor nu-
mero posible de usuarios conozca las
ventajas y beneficios que proporciona
instalar un Set SMILE (caldera de con-
densacion + termostato modulante ina-
[ambrico + instalacion + puesta en mar-
cha). Por ello, hemos creado una serie de
sorteos en Facebook que, de forma diver-
tida, nos ayudara a difundir este mensa-
je através de las redes sociales.

Weior con VAILLAMT

El Plan de Invierno de Vaillant, consis-
te en sorteos semanales de diferentes
planes (entradas de cine, descuentos
en comida a domicilio, alquiler de pe-
liculas online, escapadas de fin de se-
mana...).

Te animamos a que participes y lo com-
partas con tus amigos y conocidos. El
ganador/ganadores saldran entre todas
las participaciones recibidas de mar-
tes a lunes y se publicaran en nuestras
RRSS.
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Ligero, preciso y comodo: el baléme-
tro testo 420 es la solucion lider para el
control del caudal volumétrico en las en-
tradas y salidas de aire grandes. Con un
peso inferior a 2.9 kg, el testo 420 es el
balometro mas ligero del mercado. Ade-
mas, en loque a precisién de medicion se
refiere, el testo 420 marca nuevos estan-
dares. Sobre todo en los difusores de sali-
da de aire, el rectificador de flujo de Testo
reduce significativamente los errores ha-
bituales de medicion.

Durante el control de los caudales vo-
lumétricos en las entradas y salidas de
aire grandes de los sistemas de ventila-
cion y climatizacion, los usuarios pue-
den cumplir facilmente y de forma efi-
ciente las directrices de higiene y los re-
quisitos entérminos de calidad del aire
ambiente con el baldmetro testo 420;
por ejemplo, en la industria, en oficinas
oensalas blanca.

Para que la lectura de los valores me-
didos sea mas comoda, el instrumen-
to de medicion se puede inclinar y re-
tirar. Ademas, los dispositivos méviles
como los smartphones y las tabletas
se pueden utilizar como segunda pan-
talla 0 como mando a distancia gracias
a la conexion por Bluetooth de la apli-
cacion.

© 00000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

Junkers plus recompensa
el trabajo hien hecho

“la mejor recom-
pensa es el traba-
jo bien hecho”. Pen-
sando en ello y en
el confort para la
vida, Junkers, lan-
Za Su nueva campa-
fiaJunkers plus para
premiar a los profe-
sionales asociados
al club que instalen
calderas de conden-
sacion de la marca
del 1 de octubre al
30 de noviembre.
Através de esta nue-
va campana dirigida
a instaladores pro-
fesionales se pre-
miara la instalacion
de calderas mura-
les de condensacion
con hasta 200€ en
sus tarjetas de so-
cios Junkers plus. La
recompensa se otorgara de la siguiente
manera: 12€ provenientes de la campa-
fa anual Junkers plus por instalacion +
48€ con la puesta en marcha a través del
Servicio Técnico Oficial Junkers + 60€ al
verificar la instalacion con la APP Junkers
plus + 60€ al complementar la instala-
cion con un controlador CW100 + 20€ si
compran una caldera mural de conden-
sacion Junkers durante la campafa de
Navidad, eligiendo los 20€ como regalo
de la categoria de premios.

Para poder aprovecharse de esta pro-
mocion, los profesionales deberan te-
ner su tarjeta de socio activa y verificar
la instalacion escaneando el codigo del
aparato con la APP Junkers plus, si dis-
ponen de ella, o realizar la gestion a tra-
vés del area de acceso profesional de la
pagina web de Junkers.

Acepte tarjeta Visa. Su inscripcion esta
abierta a todos los profesionales de la
instalacion quienes solo por darse de
alta recibiran 15€ en su tarjeta “Junkers
plus” como bienvenida al Club, ademas
de otras interesantes ventajas. Alta o
mas informacion en el 902999219 o a
través del acceso Profesional en www.
junkers.es

Combori park W vids
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SOCIOS COLABORADORES

& nnnsn uponor WIlNIF

Sistemas para el ahorro de enegia

@Rorkli MIWS  viegman

imate of innovation

R DG GLLa “rower
ChNT
CHINT ELECTRIC

Y O arnowa

Saunier Duval
Siempre a tu lado
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EMPRESA ADHERIDA

Nueva figura de colaboracién con ASEFOSAM. Para mas informacion contactar con el Dpto de Marketing
H 91.468.72.51 ext 103 o marketing@asefosam.com :

O D mesrre’
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..................................................................... VENTA]AS SOCIO
%l COLABORADOR

FUNDACION
La primera y principal formar parte de una En-

tidad con representatividad en cerca del 85%
B MI del sector de las instalaciones en la Comunidad
! de Madrid. Pero ademas, una serie de ventajas
@ ARISTON la nueva calefaccion concretas y tangibles como:

1 El logotipo de la Empresa colaboradora se

Castolin B GEBERIT sitda en lugar preferente en la recepcion de

de nuestra Sede Social, por la que pasan al-
rededor de 15.000 profesionales al ano.

ba nkln ter: Una jornada de presentacion de productos/

servicios de la Empresa colaboradora a rea-
lizar en nuestras instalaciones, o un encarte

F ECK en |a revista de ASEFOSAM.
L "
A

Inserciones de noticias propias en la revista
de ASEFOSAM (notas de prensa) y reproduc-

' . COTAINSA cion del logotipo o marca de laempresa tan-
@ gaIP .energm a = to en revista como en www.asefosam.com

. Tubos y Accosorion

Descuentos especiales en las inserciones de
publicidad en la revista, pagina web de ASE-
LA PLATAFORMA

E u FOSAM o cualquier otro medio de difusion.
- Las mismas ventajas econdmicas que nues-
endesa tros socios numerarios en cuanto a cursos

uz de formacién impartidos por nuestro Cen-
Urngas pers tro de Formacién

REPSIOL Descuentos en la adquisicion de libros y pu-
blicaciones de CONAIF.

- Madrilefa

K A ) . .
/v REDDEGAS Recepcion de todas las circulares informa-

mem tivas que emite ASEFOSAM para sus socios
Grupo Bosch

numerarios (correo ordinario, mail, sms, etc)

Recepcion de la Revista NOTICIAS ASEFOSAM
=

TA Hynnuuu:; Presencia de marca gratuita en los Congre-
sos, Ferias, Eventos, etc en los que participe

ASEFOSAM.

o Para suscribirse como Socio Colaborador
de Asefosam, contacte con Departamento
””I”m de Marketing en los teléfonos:

91468 7251

Schneider T=END o en: marketing@asefosam.com

3 Electric www.trendcontrols.com
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SERVICIO DE GESTORIA PARA AUTONOMOS

iConfia en tu Asociacion!

AREA FISCAL Y CONTABLE

AUTONOMO ONLINE A AUTONOMO PRESENCIAL

TRAVES DE FICHERO EXCEL (hasta 450 asientos)

» Contabilizaciéon de facturas ¢ Contabilizacién de facturas
de ventas, compras y gastos de ventas, compras y gastos

» Libros oficiales o Libros oficiales

e Pagos fraccionados de IRPF, IVA ® Pagos fraccionados de IRPF, IVA
y retenciones alquileres y retenciones alquileres

e Restimenes anuales ® Resimenes anualesy

declaracién de la renta

60 €/ mes 95 €/mes

CONSULTAR TODOS LOS SERVICIOS QUE OFRECEMOS EN ESTE AREA EN contabilidad@asefosam.com

[ ]

A4 AREA LABORAL 5[® AREAJURIDICA
® Elaboracién mensual de néminas y seguros sociales ® Gestion de los siguientes procedimientos:
® Elaboracién de contratos, sistema Contrat@

Gestoria laboral de partes de alta, baja, variacién ® ADMINISTRATIVOS
de datos sistema RED ® JUDICIALES
# Liquidaciones trimestrales de IRPF y resumen anual ® CIVILES
@ Confeccion de certificados de renta ® LABORALES
® Cartas de despido/sancién, finiquitos, certificados ® CONTENCIOSOS ADMINISTRATIVO
de desempleo ® PEMALES
# Bajas Incapacidad Temporal - Transmisién sistema
RED

10 €/mes por auténomo + 10 €/mes por némina CONSULTAR TARIFAS EN juridico@asefosam.com

MAS INFO EN laboral@asefosam.com

ASEFOSAM C/ Antracita, 7, 22 planta . Madrid 28045 Tel. 9146872 51.ext. 121  www.asefosam.com



